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Velkommen til
produktdviklingens
eventyrlige verden

| denne guide vil jeg tage dig igennem udviklingsprocessen fra den
initierende idé til du star med et feerdigt produkt.

Produktudvikling er kompleks, og der er mange faldgruber undervejs,
men vigtigst af alt er det en fantastisk rejse. Nar du nar malet, vil du
fole en ubeskrivelig begejstring - det ma gerne fejres med champagne!

Med denne guide giver jeg dig en oversigt over hvilke trin du skal
igennem og gode rad til, hvordan du kan undga de gaengse faldgruber.

Jeg haber, du finder nytte af indholdet heri. Kommer du i tvivlom
noget undervejs, eller har brug for uddybning, er jeg aldrig mere end
et opkald vaek.

God |laeselyst

Rune Gyntzel
CurledDesign
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Inden vi gar rigtigt i gang, skal du vide én ting

Indholdet i denne guide kan spare dig for tusindvis af kroner og forhindre maneders
forsinkelser i din produktudvikling.

Dette indhold er guld veerd, og mange vil nok hade mig for at dele det med dig. Ja,
de fleste vil sandsynligvis ikke engang fortzelle dig dette, selvom du betaler for deres
konsulentydelser.

Men jeg elsker produktudvikling og tror pa, at strategisk produktudvikling er Iasningen
pa de udfordringer, vi star overfor.

Derfor deler jeg denne viden. Jeg opererer ud fra designprincippet ‘Do No Harm’, og jeg
haber, at du vil anvende den viden, du far fra denne guide, med samme princip.”
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Produkt- og hardwaredesign er en dyr proces - punktum.

Flere faktorer bidrager til de haje omkostninger ved produkt- og hardwaredesign. Den
primaere arsag er omkostningerne til stabeforme. Afhaengig af deres starrelse, kompleksitet og
fremstillingssted kan en stabeform til en simpel plastikdel koste mellem 30.000 og 200.000 kr. - og
det gaelder for hver enkelt komponent i et produkt.

Ydermere kan fremstillingstiden for stabeforme vaere lang. Det kan tage op til seks maneder fra
bestillingen er afgivet, til den er klar til produktion.

Det er derfor afgerende, at alle produktets komponenter er korrekte, for du bestiller dine forme.
Desuden skal du sikre, at der er et marked for dit produkt, nar det er feerdigt.

Heldigvis findes der mange metoder til at sikre, at alt er som det skal veere, for
produktionsprocessen begynder. | dette whitepaper dykker jeg dybere ned i kritiske aspekter af
produktudviklingsforlabet.

Jeg giver dig rad om, hvad du bar vaere opmaerksom pa, og fremhaever, hvor det kan veere
fordelagtigt at sege ekstern radgivning.

Formalet med dette whitepaper er ikke at frarade produktudvikling. Tveertimod har jeg skrevet det
for at hjeelpe dig pa din rejse og for at klargere dine forventninger undervejs i udviklingsprocessen.
Med det pa plads, lad os dykke ned i den fantastiske produktudviklingsrejse.
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Design processen

Produktudviklingsprocessen er typisk opdelt i tre faser, der farer produktet
fraidé til et feerdigt, leveringsklart produkt. Hver del af processen sigter
mod at sikre, at produktet bliver sa veerdifuldt for dine kunder som muligt.

Forsta dine brugere og det marked, dit pro-
dukt skal opererei.
- Hvad vaerdsaetter dine kunder?
- Hvad er vigtigt pa markedet?

- Hvordan adskiller du dig fra
konkurrenterne?

Udvikling af koncepter, der loser dine
kunders problemstillinger.

- Hvordan skal produktet se ud?

- Hvordan skal produktet opbygges?

- Hvilke elementer er essentielle for
lasningen?

Detaljering

Fa styr pa alle detaljer omkring dit
produkt, sa det er klar til produktion.

- Hvilke materialer skal bruges?

- Hvilke produktionsmetoder er
egnet?

- Kan produktet samles?
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FASE 1

Indsigt

Farste skridt pa din udviklingsrejse er en unik
produktideé.

Der findes fire gaengse udgangspunkter for
udviklingsprojekter:

- Envision
- Et problem, der skal lzses

- Enide

- En dybdegaende brugeranalyse

Lad os dykke ned i, hvordan man udvikler en unik
produktideé.




Der er fire naglefaktorer, der bidrager til unikheden af dit produkt:

Behov
- Er der et behov for dit produkt?

- Loser det et vaesentligt problem for dine potentielle brugere?

- Findes der lignende produkter, som allerede opfylder dette behov, og hvordan differentierer du dig
fra dem?

Marked
- Er der et marked for dit produkt?

- Hvem er malgruppen for produktet?
- Hvor stort er markedet? Hvor mange enheder kan du forvente at seelge?

- Hvor er markedet lokaliseret, og er det tilgaengeligt for dig?

Evner
- Hvis dette er dit forste produkt, er det vigtigt at vurdere, om du eller din virksomhed har de nedven-

dige kompetencer til at gennemfare produktlanceringen.
INDSIGT

- Det vaerste scenario ville veere at sidde med en stor lagerbeholdning, du ikke kan afsaette.

- Har du den ngdvendige plads til opbevaring?

En unik
I - Skal du selv sta for logistikken i forbindelse med produktet?
PrOd u ktid é + Har dutid til produktudvikling, produktionsovervagning og kommunikation med leveranderer?

2829 7028
CURLEDDESIGN.DK



INDSIGT

En unik
produktidé

Omkostninger

For at opna rentabilitet er det afgarende, at du kan tjene pa dine produkter. Det
er essentielt at beregne, hvor meget du kan tjene pr. produkt, og hvor mange
enheder du skal saelge for at na break-even.

Omkostningerne ved et produkt kan estimeres saledes:

Prisen pa formen + indkabspris pr. enhed + transport + markedsfaring

Stk.antal pr.ar*5ar +levering til kunden

Eksempel

200.000 kr. +130 kr per produkt + 30 kr i transport + 50 kr i markedsfaring

1.000 stk *5ar** +39krilevering

Dette resulterer i en indkabspris pa 289 kr. Til denne pris skal fortjenesten pr.
enhed laegges. Med en avance pa 200 kr. pr. produkt, vil den samlede indtjening
belabe sig til 200.000 kr. over de farste 5 ar, indtil formen er fuldt afskrevet.

Det er derfor afgarende at sikre, at dit produkt er eftertragtet, og at du enten
tjiener et betydeligt belab pr. produkt eller kan seelge et stort antal produkter.

Der findes flere metoder til at vurdere dette. Du kan laese mere om det her eller

alternativt kan du s@ge hjeelp hos en marketingekspert eller et marketingbureau.

*Tallene i denne udregning er meget grove estimater og tjener primeert til at illustrere, hvordan udregningen foretages.
**Normalt forventes en afskrivningsperiode for stebeforme pa hgjst 5 ar. Der kan ogsa tages udgangspunkt i det antal emner, som

formen er designet til at producere.
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FASE 2

Anden del af din udviklingsrejse er
designfasen. Det er i denne fase, at dit
produkt begynder at tage form, og det er
her, du begynder at skabe Ilasninger, der
kulminerer i det endelige produkt.

| denne guide har jeg valgt at fokusere
pa alle de aspekter, der omgiver selve
designprocessen.

Du kan laese mere om selve
designprocessen her:

Desighprocessen


https://www.curleddesign.dk/design-processen/

DESIGN

Prototyper &
Visualiseringer

For effektivt at formidle din produkts idé er det essentielt at have en konkret visualisering. |
denne sammenhaeng er prototyper og visualiseringer uvurderlige veerktagjer.

Med prototyper og visualiseringer kan du demonstrere dit produkt for potentielle kunder og
indhente deres feedback.

Er det noget, de ville overveje at kabe? Eller endnu bedre, ville de laegge en forhandsbestilling
pa dit produkt? Disse veerktgjer tjener ogsa som kraftfulde midler under forhandlinger med
potentielle leverandarer eller producenter.

De er yderst nyttige i forbindelse med fundraising, hvor de kan hjeelpe med at skaffe
investeringer til udviklingsprocessen.

Visualiseringer er ogsa populaere i crowdfunding-kampagner, hvor potentielle statter kan fa en
forsmag pa produktets endelige udseende og funktionalitet.

Pa min hjemmeside har jeg en raekke artikler, hvor du kan blive klogere p3a, hvordan du gar fra
idé til den farste prototype eller visualisering.

Her kan du laese mere om produktudviklingens faser.

Eksempel

Som et konkret eksempel benyttede Egholm Games visualiseringer i deres crowdfunding-
kampagne, hvilket hjalp dem med at indsamle de nadvendige midler til at igangsaette
produktionen af deres farste spil og dermed deres vaekstrejse.

Her kan du laese mere om, hvordan Egholm Games anvendte visualiseringer til at finansiere
deres udvikling.
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FASE 3

Sidste fase af din udviklingsrejse kraever
din fulde opmaerksomhed.

Der er mange faldgruber og overvejelser,
du skal gere dig, nar du starter dialogen
med leverandgarer og afslutter dit
produkt.

Produktionsvirksomheder kan ofte
hjeelpe dig med at sikre, at dit produkt
bliver klar til produktion, men for ekstra
sikkerhed kan det vaere en god idé at
sgge radgivning fra nogen, der har veeret
igennem processen for.




DETALJERING

Finden
producent

Dette skridt byder pa potentielle udfordringer, og omhyggeligt forarbejde er derfor essentielt.
Mange virksomheder sgger producenter i Danmark, Europa eller Asien, og hver lokation har
sine egne fordele og ulemper.

Dansk Producent

Hvis du er ny inden for produktudvikling, vil jeg anbefale, at du farst overvejer en dansk
producent. Dette giver dig mulighed for at veere teet pa produktionsprocessen og aktivt
deltage i produktets udvikling. Mange danske producenter tiloyder desuden vaerdifuld
sparring, for selve produktionen gar i gang.

Udenlandsk Producent

Hvis du overvejer at sege mod andre europaeiske lande eller Asien, kan der vaere gkonomiske
fordele. Omkostningerne til forme og selve produktionen er ofte lavere end i Danmark.

Men du skal vaere ekstremt praecis med dine specifikationer og de forventede resultater.
Derudover skal du veere forberedt pa laengere leveringstider, da de faerdige produkter ofte skal
transporteres med skib. For at fa en fornemmelse af kvaliteten er det en god idé at undersage
tidligere produkter fremstillet af potentielle leverandorer.

Dansk Samarbejdspartner - Udenlandsk Produktion

Hvis du beslutter at fa dine produkter produceret i udlandet, findes der mange virksomheder
i Danmark, der har produktion i udlandet. Disse kan vaere uundveaerlige at samarbejde med,
da de har etablerede relationer med udenlandske leverandarer og tager ansvar for risikoen
ved eventuelle fejl i produktionen. Sadant et samarbejde kan koste lidt mere, men tilbyder en
betydelig sikkerhed for dig.
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Baeredygtighed og krav fra storre virksomheder

Med den voksende interesse for baeredygtighed har EU indfert strammere regler vedrarende
dokumentation af udledning under produktion samt sporbarhed af materialer. Derfor kan
det veere en god idé at sikre, at den producent, du overvejer, kan levere den nadvendige
dokumentation, far du indgar et samarbejde.

De data, du kan blive bedt om at fremskaffe, kan inkludere en LCA (livscyklusanalyse) eller
maengden af udledt co2, som dine kunder kan have brug for i deres ESG-rapportering.

Eftersporgslen efter denne type dokumentation vil sandsynligvis kun stige, isaer hvis du har
planer om at handle med bade slutbrugere og starre virksomheder.

DETALJERING

Finden
producent
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Det er klogt at indhente tilbud fra flere producenter, da de ofte har forskellige
produktionskapaciteter, som enten passer bedre eller darligere til dine behov.

For du anmoder om tilbud, er det essentielt at specificere dine krav, anskede
maengder og leveringstid.

Producenter inddrager nemlig en raekke variable, nar de fastsaetter prisen. Det
er yderst hjeelpsomt at sende billeder af dine prototyper eller visualiseringer af
produktets komponenter.

Det vil oftest ogsa veere nadvendigt at inkludere 3D-filer af dit produkt, typisk i
step-format, sa de praecist kan beregne produktionsprisen.

DETALJERING

Indhent flere
tilbud
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DETALJERING

Indhent flere
tilbud

Her er centrale overvejelser som kan veere gode at tage i betragtning under tilbudsprocessen:

Materialevalg
Hvilket materiale skal produktet besta af? Er du fleksibel med materialetype?

Mange producenter lagerfarer bestemte materialer, som f.eks. ABS, Nylon, PP, HDPE. At benytte deres
standardmaterialer kan medfare besparelser, da det undgar indkab af specifikke materialer.

Efterbehandling

Skal der paferes en bestemt overfladebehandling, skal produktet males, eller er der andre behov for
efterbehandling, som f.eks. boring, fraesning, overfladebehandling?

Mangde:

Pris pr. enhed kan falde, jo starre maengde du bestiller. Maengden har derfor betydelig indflydelse

pa den pris, en leverandar kan tilbyde. Opstart af masseproduktion medfarer omkostninger som
maskinrensning, softwareindlaesning og formmontering. Prisen kan variere markant afhaengigt af, om
du bestiller 500 eller 10.000 enheder.

Leveringstid

Mange produktionsvirksomheder planlaegger produktionen flere maneder ud i fremtiden. Et anske om
hurtig levering kan medfare ekstra omkostninger.

Disse detaljer praesenteres ofte i en BOM (Bills of Materials), som giver en detaljeret oversigt over
produktets komponenter, materialer og efterbehandlingskrav.

En BOM er ogsa et nyttigt veerktgj for dig til at overvage produktets komponenter og omkostninger.

For en dybere indsigt i, hvordan du udarbejder en BOM, kan du |laese her: Bill of Materials (BOM) Guide.
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DETALJERING

Fastiaeg handels-
betingelser

Betalingsvilkar

Dine betalingsbetingelser har stor indflydelse pa dit cash-flow. Vil du betale 100% forud for
produktionsstart, eller foretraekker du at opdele betalingerne, for eksempel 50% forud,
25% ved levering af en proveserie og de resterende 25% ved modtagelse af det endelige
produkt?

Hvis det er muligt, anbefales det at vaelge den sidstnaevnte model. Pa denne made betaler
du ikke hele belgbet, for du modtager det endelige produkt.

MOQ (Minimum Order Quantity)

MOQ repraesenterer det mindste antal enheder, du skal bestille per ordre. Dette kan ogsa
have stor indflydelse pa dit cash-flow. For eksempel, hvis en producent kraever, at du
bestiller mindst 1000 enheder ad gangen, medfarer det store omkostninger for hver ordre.
Hvis dit forventede salg for det farste ar kun er 500 enheder, vil en ordre pa 1000 enheder
veere dyr, bade i forhold til betaling og lageromkostninger.

Nogle leverandgarer kan tilbyde splittede leverancer, hvor du aftaler at kebe 1000 enheder,
men kun modtager halvdelen med det samme, og resten opbevares hos producenten til
senere levering.

Leveringstid

Hvilken leveringstid fra ordre til modtagelse kan du forvente? Da producenter leverer til
mange kunder, kan dette fare til laengere leveringstider. Det er essentielt at koordinere
leveringstidspunktet med leverandaren for effektivt at planlaegge dine fremtidige
bestillinger. Det sidste, du ansker, er at mangle en kritisk komponent med en forventet
leveringstid pa flere maneder, hvilket kan standse dit salg og negativt pavirke dit cash-flow.
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Forberedelse er noglen

Uforudsete haendelser er en naturlig del af processen, nar det geelder produktion af
fysiske varer. For at veere godt forberedt og effektivt kunne handtere disse udfordringer,
er proaktiv planlaegning og labende, aben kommunikation med din leverander essentiel.
Dette sikrer, at eventuelle forsinkelser eller udfordringer bliver meddelt hurtigt, sa du kan

traeffe de nedvendige foranstaltninger rettidigt.

DETALJERING

Fastiaeg handels-
betingelser
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DETALJERING

En prototypeserie, ogsa kendt som O-serien, repraesenterer de forste emner, der
produceres fra de forme, hvorfra det endelige produkt vil blive skabt. Denne serie bestar
typisk af et lille antal emner (saedvanligvis mellem 10-20 stk.), som fremstilles for den
egentlige produktion pabegyndes.

Formalet med O-serien er at evaluere, om produktet opfylder de specificerede krav og
forventninger, du har sat. Gennem denne serie far du et indblik i materialets kvalitet,
overfladens finish og den overordnede konstruktion. Det giver mulighed for at identificere
eventuelle problemer sdsom ujaevnheder i materialet, utilstraekkelig fyldning i kanter eller
meaerker i plasten. Skulle der opsta sddanne problemer, kan din leverander foretage de
nodvendige justeringer for at optimere kvaliteten.

Udover kvalitetskontrol giver O-serien dig ogsa mulighed for at samle de farste faerdige
produkter. Dette trin tjener som en kritisk vurdering af, om produktet kan samles, dets
aestetik og funktionalitet. Den ultimative vaerdi her er at opdage og adressere fejl tidligt
i processen, fremfor at sta med et starre antal defekte produkter senere, som du sa skal
kassere.

Ydermere er det afgerende at verificere, om produktet opfylder alle de forudbestemte
specifikationer, hvad enten det er vandtaethed, slagstyrke, temperaturtolerance eller
korrosionsresistens. Baseret pa disse observationer og tests kan der vaere behov for
justeringer. | nogle tilfaelde kan det endda kraeve produktionen af en yderligere O-serie.

Det er godt givet ud - jeg lover det!
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Tiden er nu inde til at bestille dit faerdige produkt.

Efter at ordren er lagt, bliver talmodighed din bedste ven. Selvom det kan vaere fristende at
folge ngje op pa leverandaren, er det vigtigt at stole pa processen.

Det er dog afgarende at opretholde en aben og gennemsigtig kommunikation, sa
eventuelle aendringer eller forsinkelser i leveringen bliver kommunikeret hurtigt.

Ventetiden kan du anvende tiden til at markedsfare dit produkt, sa du er klar til at saelge
det, nar det ankommer.

DETALJERING

Bestil dine
produkter
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Velkommen til
slutningen

- Starten pa dinrejse

Det var en gennemgang af nogle af de trin, du skal igennem
for at ga fra en idé til et feerdigt produkt.

Jeg haber, du er blevet klogere pa, hvad det kraever at
udvikle et produkt, og at du har faet afklaring i forhold til
processen. Jeg er klar over, at det er meget at tage ind, og du
kan have yderligere spargsmal.

For at holde guidebogen overskuelig, har jeg valgt at
praesentere denioversigtsform og har for eksempel udeladt
detaljerne omkring produktudyviklingsprocessen.

Er du mere interesseret i denne proces, kan jeg anbefale dig
at dykke nzermere ned i emnet pa min hjemmeside:

www.CurledDesign.dkl/industrielt-design
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Fa gratis radgivning

Ja, det var ikke nok bare at give dig alle disse guldkorn; jeg
tiloyder dig ogsa en gratis radgivningssamtale, hvor vi kan
diskutere din idé eller udviklingsprojekt.

Der er flere mader, du kan kontakte mig pa:

- Book en samtale online
 Rune@CurledDesign.com

- 28297028

God vind med dit udviklingsprojekt! Jeg ser frem til med
spaending de fantastiske produkter, du vil udvikle.

Send dem gerne til mig, nar du er naet i mal; jeg elsker at
folge med i speendende udviklingsprojekter.

Rune Gyntzel
CurledDesign
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